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App van bpost maakt papieren

wenskaarten van gsm-foto’s

® e Wie geen zin heeft om
~ metdigitale camera’s, sta-
tieven fotobewerkingspro-
gramma’sen kartelscharen
~aande slag te gaan, kan een
app van bpost downloaden.
Daarmee kunt u foto’s die u
met een smartphone heeft
gekiekt omtoveren in een

fysieke wens- of postkaart.
Foto selecteren, persoonlij- RD

ke tekst toevoegen, adres
van bestemmeling invul-
len en klaar. Een kaartje dat
voor 15u wordt gemaakt
eender waar ter wereld, ligt
de dag nadien in papieren
versie in de brievenbus. De
Prijs per kaartje bedraagt
2,39 euro (postzegel inbe-
grepen).
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Vier op de vijf kmo's delen
-eindejaarsgeschenken uit

83 procent van de kmo's deelt

: | aan het einde van het jaar

cadeautjes uit. Dat blijkt uit
een onderzoek van het NSZ bij
463 kmo's. De cadeaus zijn over
het algemeen wel goedkoper
door de crisis. Over het
algemeen is het vooral drank
dat als cadeau gegeven wordt
door de baas.

® Ruim vier op de vijf kmo’s geven
een eindejaarsgeschenk aan hun
werknemers (41 procent) en trou-
we klanten (28 procent). In bijna
dehelftvan de gevallen gaat het om
drankzoalseenfles wijnofchampag-
ne. Slechts 11 procent geefteen pro-
duct dat uit het eigen bedrijf komt.
De meeste cadeaus kosten tussen de
10 en 40 euro maar de crisis speelt
de bedrijven parten. Bijna 60 pro-

cent zou dit jaar minder of goed-

kopere geschenken geven. Zo geeft
32 procent van de bedrijfsleiders
nog tussen de 20 en 40 euro uit en
voor amper 6 procent mag een ca-
deau nog meer dan 60 euro kosten.
29 procent legt het bedrag vast tus-
sende 10en20euro. 11 procentvan,
de kmo’s geeft ook relatiegeschen-
ken aan commerciéle partnersen 9
procent geeftnog een eindejaarsca-
deautje aan alle klanten. Meer dan
dehelftvande ondervraagde bedrij-
Vven zorgt er voor dat de naam van

de firma duidelijk en blijvend ophet -

product vermeld staat. Dan zijn ze
volledig aftrekbaar voor de belas-
tingen. “Dat teltniet voorjuwelen of
vulpennen”, waarschuwtNSZ-voor-
zitter Christine Mattheeuws. “Zelfs
nietalsdenaamvande onderneming

-erin gegraveerd staat ” i
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